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A saida para a crise esta
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7] rise? Onde? Nao conhego crise! Nao perco tem-

C po com esse tipo de coisa.” Ouvi essas palavras
de um empresdrio cuja trajetéria bem-sucedida des-
pertara minha atencao, fato que me levou a procurar
conhecé-lo na primeira oportunidade que

no empreendedorismo

mistas e dotados de extraordindria capacidade de rea-
lizagio. Comegam e terminam seus empreendimentos,
ndo se dao por salisfeitos e, inevitavelmente, novos pro-
jetos passam a fazer paﬂe desuas aspua-;oes Do duro,
nao focam nas

Acho oportuno registrar que, ultimamente, tenho ad-
quirido o hdbito de procurar respostas para situagoes
© coisas que anles nao me interessavam, entre elas, a
vida de empresarios. De repente, sem que houvesse
planejado, aconteceu-me de escrever um livro a res-
peito e, como conseqiiéncia, peguei, digamos assim,
0 gosto pela coisa. Deve existir

solugdes, e assim vio vivendo. A receita é essa? Nao
posso garantir. Em se tratando de empreendedorismo
nio existem formulas, padrges definitivos. Sabemos que
determinados comportamentos, inatos e/ou adquiridos,
favorecem na obtengdo de uma carreira empresarial vi-
toriosa. Quem jé nao ouviu falar (ou mesmo assistiu) de

uma situagao do tipo “o cidadao

alguma razdo para isso, mas vou
poupd-los de divagacdes a res-
peito. Voltando ao empresdrio,
descobri, entre outras coisas, sua
origem humilde, fato que o le-

Cultivar uma atitude
positiva é um dos bens |

tinha uma loja, fechou as portas,
enomesmo lugar fol aberta uma
‘ outra, do mesmo 1amo, mas de
outro dono, e que se transformou
num grande sucesso"? Por que

vou, desde muito cedo, a apren- mais preciosos que essa situagdo, ou parecida, acon-
der a conviver com dificuldades | tece com freqiiéncia?
e, importante, a nao valoriza-las pOdemos Obter

e, mais importante ainda, a su-

I Empresdrios brasileiros, de
diversos calibres e matizes, cos-

perd-las. “Quando vejo um copo
com &gua pela metade, digo sempre que estd quase
cheio, nunca quase vazio®, disse-me ele quando nos
despedimos (confesso que acho esse exemplo do copo
ja bem manjado, embora néo lhe tire o mérita).
Inegavelmente, a natureza da atitude faz uma brutal
diferenca, principalmente para quem tem um negocio
préprio num pais como 0 nosso, onde aproximadamen-
te metade das empresas deixa de existir antes de atin-

tumam reclamar, com toda a ra-
zdo, da carga tributéria superelevada, da legislagao
trabalhista ultrapassada, dos juros altos, entre outros
fatores sabi desfavordveis ao floresci
e ao estabelecimento de uma livre iniciativa saudd-
vel no pais. As MPEs (micro e pequenas empresas),
principalmente, séo as que mais sofrem os efeilos
deste cendrio. E af? O que fazer ante esse quadro?
Tem empreendedorismo que resolva?

gir dois anos de Acredito pi que

aprender a cultivar uma atitude positiva é um dos bens
mais preciosos que podemos obter, tendo a grande van-
tagem de néo dependermos de ninguém para fazé-lo,
56 de nés mesmos. Alguém jd me disse ou li em algum
livro que, "se vocé colocar mais énfase em manter uma
atitude positiva do que em ganhar dinheiro, serd mais
bem-sucedido em sua caneira € a questao financeira se
resolverd por si propria, naturalmente”.
Empreendedores de sucesso sio naturalmente oti-

Seo dedor tiver energia suficiente para nao
desistir, conhecer cada vez mais 0 seu negécio, pensar
criativa e positivamente, acreditando ser maior do que
acrise, | estard criando licoes para pas-
sar ao largo da mesma, independentemente da sua du-
ragao e extensdo. Ajuda, também, a| pn!mler através do

les que, a despeito b los encon-
lradcs conseguiram pavimentar o caminho para a pros-
peridade. Nao se esquel;a de quea aulnde faza d.lferen-
caequecrise e
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